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STRATEGICBU NESS
DEVELOPMENT DIAM

Ska du kunna na framgang maste du ha modet att ompréva
det som alla tar fér givet och bejaka det motsédgelsefulla

och féranderliga i affars- och organisationsmiljén. Det har
programmet riktar sig till dig som vill sétta spets pa din DIHM
och som vill utveckla din férmaga att skapa en ny eller utveckla

en befintlig affarsverksamhet pa kund- eller organisationsniva.

For att ditt arbete med affarsutveckling ska gora en skillnad krévs
andra arbetssatt och ledarskapsférméagor an det som normalt
fungerar i den pagaende och etablerade verksamheten. For att
undvika att tid och pengar laggs pa idéer som senare inte visar
sig hallbara, behdéver du behérska en ny agil och iterativ metod
for att genomféra affarsutvecklingsprojekt. Den har metoden
gor det lattare for dig att hantera osdkerhet, komplexitet och
fordndring i affars- och organisationsmiljon och som kan skapa
snabbare processer for affarsutveckling och innovation i din

verksamhet.

Unik larandemodell som bygger pa blended learning

| Strategic Business Development DIHM arbetar vi enligt en unik
larandemodell som gér det mojligt for dig som yrkesverksam och
deltagare att nd en hog niva i ditt ldrande trots en relativt kort tids-
insats i férhallande till konventionella hégskolestudier. Utbildningen
sker i bade digitala kanaler och IHM:s lokaler. De praktiska samman-
hangen vi jobbar med é&r valda for att skildra verkligheten i olika
typer av foretag och branscher, bade B2B och B2C.

IHM:s larandemodell &r utformad for att underlatta for dig sa
att du, trots heltidsarbete och familj, kan fa djup férstaelse for hur
en affarsverksamhet fungerar och utvecklar dina fardigheter for att
du sjélvstandigt ska kunna komma fram till affarsméssiga beslut

i olika situationer.



UTBILDNINGENS OLIKA KURSMOMENT

Strategic Business Development DIHM omfattar en laranderesa som
integrerar ekonomi, marknadsféring, ledarskap och organisation.
Genom olika praktiska sammanhang far du i programmet utveckla
din repertoar av kunskaper och fardigheter som affarsutvecklare
och intraprendr. Har kan du, utan risk for finansiella forluster och
din anstallning, testa din formaga och successivt genom ditt
l&rande na en professionell niva som affarsutvecklare.

Laranderesan i programmet omfattar fyra delkvalifikationer:

Delkvalifikation 1 - Att bestimma affarsutmaningen och
afféarsmojligheten

I den forsta delen far du utveckla din férmaga att vardera en affars-
utmaning som utléser behovet av ett affarsutvecklingsprojekt
och skapa inriktning och omfattning av det arbete som ska géras
inom projektets ram. Den nya eller befintliga affarsmajlighet
som du da identifierar blir sedan utgangspunkt fér den problem-
beskrivning som bestdammer affarsutvecklingsprojektets syfte
och mal. For att projektet ska kunna na sitt mal ar det centralt att
forsta det kundbehov som ligger till grund fér affarsmojligheten.
Det handlar om att pa djupet férsta vad kunden vill ha utfért och

vad kunden &r beredd att betala fér den tjansten.

— Nuldgesanalys av ett helt foretag for att prioritera

framtida affarsmojligheter

— Att bestamma kundbehovet som ligger till grund for

den valda affarsmojligheten

— Metoder fér att utforska kundbehovet och kundvardet

Delkvalifikation 2 - Viardeerbjudandet och affarsprévning

I den andra delen av programmet far du utveckla din férmaga att
sjalvstandigt identifiera och formulera de affarsmaéssigt hallbara
handlingsalternativ/I&sningar som sedan du testar och utvéarderar
i affarsutvecklingsprojektet. Det handlar om att identifiera vad
som &r mest attraktivt och vad som bast matchar organisationens
férméga. Du far ocksé utveckla din férmaga att kritiskt kunna
granska den arbetsmetod och informationsinsamling som anvénds

for att genomféra tester och utvérderingar.



— Fran kundbehov till pris- & produktlésning

— Go-to-market strategier

— Beskrivning av olika affarsmajligheters potential och

ekonomiska varde

Delkvalifikation 3 - Prévning av genomférbarheten

I den tredje delen av programmet far du utveckla din férmaga
att analysera och bedéma om den 16sning du kommit fram

till &ar genomférbar i den aktuella organisationen med hansyn
till affarsnytta och risk for projektets intressenter. Du far ocksa

utveckla din fardighet att muntligt och skriftligt redogéra fér

och diskutera handlingsalternativ.

— Organisatoriska hinder och utmaningar

— Utformning av genomférandeplan och “business case”

A, Affarsmassig prévning av genomférbarheten

Delkvalifikation 4 - Sjélvstindigt affarsutvecklings-
projekti grupp

I denna delkvalifikation far du tillsammans med andra deltagare
i grupp utveckla er formaga att sjélvstandigt leda interna

och externa affarsutvecklingsprojekt fér en extern uppdrags-
givare. Du far mojlighet att testa och starka din formaga att
hantera den komplexitet som uppstar i den har typen av
projekt, allt fran ménniskor med olika intressen, prioriteringar
samt de drivkrafter som verkar inom och utanfér uppdrags-

givarens organisation.

— Uppdragsbeskrivning och projektplan

— Utvardering av handlingsalternativ/Idsningar

— Genomférandeplan och “business case”

Vi reserverar oss for férandringar i utbildningsinnehallet.



RESULTAT EFTER PROGRAMMET

Utbildningen ger dig nya verktyg och perspektiv som du
kommer att ha stor anvandning av i allt arbete dar en kund-
insikt ska omsattas till battre resultat inom produkt- och tjanste-
utveckling, marknadsféring, kommunikation och férsaljning.
Verktygslddan bestar av metoder och arbetssatt for att [6sa
problem och utmaningar som annars kostar mycket tid och
resurser i verkliga affars- och erbjudandeutvecklingsprojekt.
Utbildningens laranderesultat ingar som de sista fyra
delkvalifikationerna pa SeQF 6 niva i studiegangen mot
Marknadsekonom DIHM.

FORKUNSKAPER
Det har programmet &r slutsteget i IHMs Marknadsekonom-
examen DIHM. Se IHM.se f6r mer info.

Om du &r oséker boka ett personligt méte for radgivning.

OMFATTNING
1,5 termin parallellt med ordinarie arbete. Utdver schema-

lagd tid tillkommer tid fér sjalvstudier och projektarbete.

NIVA
SeQF 6, d v s motsvarande universitets- och hogskoleniva.
For mer info se seqf.se. Utbildningen ingar som en del av

examen Marknadsekonom DIHM.




LAR DIG BEHARSKA DE
MANSKLIGA, ORGANISATORISKA
OCH AFFARSMASSIGA
FORMAGORNA SOM GOR DIG
TILL EN PROFESSIONELL AFFARS-
UTVECKLARE OCH INTRAPRENOR

ANMALAN
Anmal dig pa ihm.se/utbildningar

For priser samt betalningsvillkor se ihm.se

VILL DU VETA MER?
Kom och fa ett smakprov och kann pa atmosféaren pa

nagon av vara tréffar.

Du kan ocksa boka radgivning for att diskutera dina
eller dina medarbetares behov och de méjligheter

en utbildning pa IHM kan ge.

Ring 0200-24 00 24 eller boka radgivning pa ihm.se
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