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FOR DIG SOM VILL FA HELHETSSYN PA
FORETAGETS AFFARSVERKSAMHET

IHM Business Management riktar sig till dig som &r pa vagini,

eller som redan &r i, en kommersiell roll med ansvar. Den hjélper
dig utveckla din férstaelse av de ekonomiska, marknadsmaéssiga
och organisatoriska forutsattningar som paverkar och styr arbetet.
Programmet kommer att hjélpa dig utveckla ett helhetsperspektiv
pa foretagets verksamhet, marknad, produkter/tjanster och afférs-

modell som du behéver i din roll.

UNIK LARANDEMODELL SOM BYGGER
PA BLENDED LEARNING
I IHM Business Management arbetar vi enligt en unik ldrandemodell
som gor det majligt for dig som yrkesverksam och deltagare att nd
en hog niva i ditt larande trots en relativt kort tidsinsats i forhallande
till konventionella hogskolestudier.

Utbildningen sker i bade digitala kanaler och IHM:s lokaler.

Ditt larande borjar innan lektion i ett foretag och dess affarsutmaning



som du far reflektera kring, och sedan diskutera med andra deltagare
och larare pa IHM. Efter varje lektion far du méjlighet att via din
mobil, eller lasplatta, titta pa korta sammanfattande filmer.

Via litteraturstudier kan du sedan férdjupa din kunskap inom omréadet.
De praktiska sammanhangen vi anvénder &r valda for att skildra
verkligheten i olika typer av féretag och branscher, bade B2B

och B2C.

IHM:s larandemodell &r utformad fér att underlétta for dig sa att
du, trots heltidsarbete och familj, kan & djup forstaelse for hur en
affarsverksamhet fungerar och utveckla dina fardigheter for att du
sjalvstandigt ska kunna komma fram till afférsméssiga besluti olika

situationer.

UTBILDNINGENS OLIKA KURSMOMENT

Utbildningen IHM Business Management omfattar en larande-
resa som integrerar de olika @mnesomradena ekonomi, marknads-
foring, ledarskap och organisation i sammanhanget av ett féretag
som stravar efter tillvéxt i en foranderlig och konkurrensutsatt omvérld.

Laranderesan i programmet omfattar tre delkvalifikationer:

Delkvalifikation 1 — Hur presterar foretaget idag?
| den férsta delen fokuserar vi pa vad féretaget gér idag och pa
vilket satt man gor affarer. Vi stéller fragor sasom "vad kannetecknar

organisationen” och "vad skiljer den fran andra”, "vad &r det som

gor just den har verksamheten mer eller mindre framgéangsrik?”.

— Vad skapar grunden fér ett féretags framgang och

kundvéarde?
— Affarsmodellen, dess ekonomi och konkurrenskraft
— Matchning mellan kund och erbjudande

— Se sambanden bakom Iénsamheten

— Analys av féretagets nulage




Delkvalifikation 2 - Vilken ar foretagets affarsutmaning?
I den andra delen fokuserar vi pa hur féretaget véljer vilka
framtida affarsmojligheter som ska ligga till grund for verk-
samheten. Férandringar i omvérlden leder till att ett foretag
med manga affarer och produkter dterkommande maste
beddma vilka av dessa som man ska satsa pa, behalla eller
avveckla. Vi diskuterar ocksa hur ledningen arbetar for att

styra organisationen mot en hoég prestation.

— Foretagets affarsutmaningar

— Omvarldsfaktorer och konkurrens

— Hur féretagets ekonomi planeras och féljs upp
— Affarsval, risk och ekonomi

— Organisation och ledning av féretaget

Delkvalifikation 3 — Afféarsméssigt beslutsfattande
I den sista delen fokuserar vi pa affarsméssigt beslutsfattande

i en dynamisk och férénderlig affarsmiljo.

— Identifiera och analysera féretagets nuldage och

affarsutmaning
A, Bestédmma affarsstrategi

— Genomféra och ompréva den valda afférsstrategin

Vi reserverar oss for férandringar i utbildningsinnehallet.




RESULTAT EFTER PROGRAMMET

Utbildningen ger, pa en 6vergripande och grundlaggande
niva, helheten i vad som ingar i en affarsverksamhet och
skapar en forstaelse for kopplingen mellan ekonomi,
marknadsféring, organisation och ledarskap. IHM Business
Management ger dig inte bara en kunskapsmaéssig helhets-
syn utan ocksa fardigheter i affarsmassigt beslutsfattande da
du far tilldmpa de idéer och verktyg som utbildningen
presenterar i praktikfall, affarssimuleringar och i den egna
verksamheten. Utbildningens ldranderesultat ingar som

tre delkvalifikationer pa SeQF 6-niva i studiegangen mot
Marknadsekonom DIHM.

FORKUNSKAPER
Minst tre ars praktisk arbetslivserfarenhet. Om du &r oséker boka

ett personligt méte for radgivning.

OMFATTNING

En termin parallellt med ordinarie arbete. Utéver schema-
lagd tid tillkommer tid for sjalvstudier och projektarbete.
Innehallet kan dven skréddarsys och utvecklas for féretags-

anpassat genomférande.

NIVA
SeQF 6, d v s motsvarande universitets- och hégskoleniva.

Se seqf.se fér mer information. Utbildningen ingar som en del

av examen Marknadsekonom DIHM.




LAR DIG BALANSERA DE
FAKTORER SOM PAVERKAR
LONSAMHETEN.

ANMALAN
Anmél dig pa ihm.se/utbildningar.

For priser samt betalningsvillkor se ihm.se.

VILL DU VETA MER?
Kom och fa ett smakprov och kadnn pé atmosfaren pa

nagon av vara traffar.

Du kan ocksa boka radgivning for att diskutera dina
eller dina medarbetares behov och de méjligheter

en utbildning pa IHM kan ge.

Ring 0200-24 00 24 eller boka radgivning pa ihm.se
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